
 
 

 
 

 

 
 
In einem dynamischen Umfeld und einem starken Team arbeitest du täglich daran, unsere Kunden mit 
smarten IT-Lösungen und erstklassigem Kundenservice zu überzeugen. Du übernimmst rasch Verant-
wortung und wirst als Persönlichkeit mit deinen individuellen Stärken geschätzt. Dank flacher Hierarchien 
kannst du deine Ideen direkt einbringen und schnell in die Tat umsetzen. 
 
 
 

Account Manager / ICT-Consultant 
80-100% 
 
 
Dein Job 
 

Als Account Manager / ICT-Consultant bist du bei uns nicht der klassische Verkäufer, sondern sorgst mit 
deinem fundierten IT-Fachwissen und Kundenverständnis für die passenden Lösungen, Vertrauen und 
nachhaltige Beziehungen. Du übernimmst die Verantwortung für die ganzheitliche Betreuung unserer 
Kunden, berätst sie kompetent und begleitest ihre digitale Entwicklung aktiv mit. 
Du liebst den direkten Kundenkontakt und punktest mit Kompetenz statt mit Verkaufsfloskeln, dann bist 
du bei uns goldrichtig! 
 
 
Deine Aufgaben 
 

• Aufbau, Pflege und Weiterentwicklung nachhaltiger Kundenbeziehungen zur Sicherstellung einer ho-
hen Kundenzufriedenheit und langfristigen Zusammenarbeit 

• Kompetente Beratung und Betreuung unserer Kunden in den Bereichen IT-Infrastruktur und Services 

• Selbständige Erstellung von Angeboten und gesamtheitlichen Lösungen 

• Budgeterstellung und Besprechung unserer Empfehlungen mit unseren Kunden 

• Präsentation unserer Services und Lösungen bei Neu- und Bestandeskunden 

• Kundenbedürfnisse und Kundenpotentiale erkennen und behandeln 
 

 
Das bringst du mit 
 

• Mehrjährige Erfahrung im Verkauf, idealerweise bei einem IT-Dienstleister 

• Technische IT-Ausbildung oder praktische Berufserfahrung in IT-Infrastrukturlösungen 

• Begeisterung und Offenheit für neue IT-Technologien 

• Kommunikationsstärke, Verkaufsgeschick und Empathie 

• Ausgeprägter Teamgeist mit Freude an gemeinsamer Weiterentwicklung 

• Stilsicheres Deutsch in Wort und Schrift 

• Führerausweis Kat. B 
 
 
Das bieten wir dir 
 

• Vielseitige und herausfordernde Aufgaben in einem dynamischen Umfeld 

• Raum für persönliche und fachliche Weiterentwicklung 

• Schöne Büroräumlichkeiten, moderne Arbeitsmittel und flexible Arbeitsmodelle 

• Kollegiales Team mit offener Unternehmenskultur 

• Attraktive Anstellungsbedingungen und Weiterbildungsmöglichkeiten 
 
 
Cool, dass du bis hierher gelesen hast – jetzt wird’s Zeit, dass wir uns kennenlernen!  

Ivo Schupp, 041 510 14 25, ivo.schupp@witcom.ch 


